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Public concerné
Experts techniques ou scientifiques, ingénieurs, chercheurs.
Toute personne devant vulgariser un message complexe lors d'une présentation orale.

Prérequis
Être expert ou experte d'un sujet et être amené-e à intervenir dans les médias.

Prendre la parole en public régulièrement ou avoir suivi la formation "Prise de parole en public".

Objectifs de formation

–  Structurer son intervention.
–  Choisir les bons mots et les bons exemples.
–  Rendre accessible sa communication.

Programme de votre formation

M2i START Contextualisation du projet de formation et prise en compte des besoins de chacun
Positionnement initial de l’apprenant par rapport aux objectifs
Définition des priorités et des objectifs personnels de l’apprenant
Vidéos de mise en situation
Accès au Chat interactif myM2i pour interagir avec les membres de son groupe

M2i LIVE ¹

Programme
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Intégrer les règles de construction d'un message
–  Préparer et cadrer son intervention : objectif, cible, angle.
–  Déterminer le message essentiel.
–  Hiérarchiser l'information.
–  Organiser le contenu : accroche, argumentation, chute.
–  Adapter son message à sa cible.

Vulgariser un message
–  Minimiser l'emploi du jargon technique.
–  Replacer le projet dans son contexte.
–  Illustrer le message avec des exemples concrets.
–  Mesurer l'écart entre l'intention du message et le message reçu.

Utiliser l'argumentaire comme un socle
–  Articuler les arguments selon une progression accessible pour tous, sans sauter d'étapes.
–  Illustrer les arguments par des exemples.
–  Donner sa vision personnelle du sujet

Concevoir des slides convaincants
–  Les grands principes de construction de slides convaincants : histoire, illustrations, écriture

logique, rigueur de forme.
–  Choisir des mots simples et "parlants".
–  Mettre en valeur les messages clés.

M2i BOOST Réactivation et approfondissement des acquis en situation de travail.
30 jours d’accompagnement personnalisé sur myM2i inclus ²
Ressources Boosters (Abonnement au M2i’Mag Soft Skills, formations offertes, invitations
aux conférences d’actualité…)

Le contenu de ce programme peut faire l'objet d'adaptation selon les niveaux, prérequis et besoins des apprenants.

Modalités, méthodes et moyens pédagogiques
Les méthodes pédagogiques : expositive, démonstrative, interrogative, de découverte et expérientielle sont pratiquées lors
de la formation.
Alternance de cas pratiques et de mises en situation à l'oral.

Cette formation :
–  Est animée par un consultant-formateur dont les compétences techniques, professionnelles et pédagogiques ont été validées

par des diplômes et/ou testées et approuvées par l'éditeur et/ou par M2I Formation
–  Bénéficie d'un suivi de son exécution par une feuille de présence émargée par demi-journée par les stagiaires et le

formateur.

 

Modalités d’évaluation des acquis
Évaluation formative. Évaluation des acquis : quiz avant la formation et après la formation pour mesurer les acquis, la
progression. Évaluation à chaud : à la fin de la formation, un bilan qualité dématérialisé pour mesurer l'atteinte des objectifs de
la formation. Évaluation à froid : à J+3 mois, une e-évaluation du transfert des acquis en situation professionnelle.
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Accessibilité de la formation
Le groupe M2I s'engage pour faciliter l'accessibilité de ses formations. Toutes nos formations sont accessibles aux personnes
en situation de handicap : les détails de l'accueil des personnes sont consultables sur la page Accueil Handicap

Modalités et délais d’accès à la formation
Les formations M2I sont disponibles selon les modalités proposées sur la page programme. Les inscriptions sont possibles
jusqu'à 48 heures ouvrées avant le début de la formation. Dans le cas d'une formation financée par le CPF, ce délai est porté
à 12 jours ouvrés.

Les actions et les outils présentés dans ce programme le sont à titre indicatif et peuvent faire l’objet d'adaptation selon les niveaux,1.
prérequis et besoins des apprenants. Les compétences clés de ce programme sont traitées à raison d'une compétence par demi-journée de
formation.
Sur myM2i, pendant 30 jours post-fin de formation, les apprenants disposent d’une messagerie sécurisée pour échanger, dans la limite de 42.
sollicitations, avec leur formateur.

Scannez ce code pour consulter le programme en ligne et vous inscrire
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