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Développez vos talents
Certiiez vos compétences

Réassurance

Pratiquer la réassurance
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qualitative de in de stage  |  Formation délivrée en présentiel ou distanciel

Tarif : 3 595 € ht
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Objectifs de formation
Maîtriser les mécanismes de base et le fonctionnement de la réassurance

Identiier les différents types de clauses des contrats de réassurance

Intégrer les principes utilisés pour effectuer une tariication en réassurance

Modalités, méthodes et moyens pédagogiques
Équipe pédagogique :

Un consultant expert de la thématique et une équipe pédagogique en support du stagiaire pour

toute question en lien avec son parcours de formation.

Techniques pédagogiques :

Pédagogie participative mettant l'apprenant au cœur de l'apprentissage. Utilisation

de techniques ludo-pédagogiques pour une meilleure appropriation. Ancrage facilité par

une évaluation continue des connaissances au moyen d'outils digitaux et/ou de cas pratiques.

Ressources pédagogiques :

Un support de formation présentant l'essentiel des points vus durant la formation et proposant

des éléments d'approfondissement est téléchargeable sur notre plateforme.

Prérequis
Évoluer dans le secteur de la réassurance

Public concerné
Toute personne intégrant ou travaillant dans une mutuelle, une compagnie d'assurances
et de réassurance, un cabinet de courtage qui souhaite comprendre l'activité de réassurance
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Cette formation :
–  Est animée par un consultant-formateur dont les compétences techniques, professionnelles

et pédagogiques ont été validées par des diplômes et/ou testées et approuvées par l'éditeur
et/ou par M2I Formation

–  Bénéicie d'un suivi de son exécution par une feuille de présence émargée par demi-journée
par les stagiaires et le formateur.

 

Programme

Déinir la réassurance
Distinguer la réassurance de l'assurance

–  Découvrir le marché de la réassurance avec ses intermédiaires et ses cycles
–  Cerner l'utilité de la réassurance et analyser les sinistres cédés aux réassureurs

Identiier les différentes branches de réassurance

–  La réassurance vie et non-vie

Intégrer les fondements juridiques et techniques de la réassurance

–  Maîtriser la réglementation des conventions de réassurance
–  Évaluer l'impact de la réassurance sur la politique de souscription d'un assureur

Identiier la notion de plein

–  Maîtriser la notion de plein de rétention
–  Protéger sa souscription et son plein de souscription

Test de connaissances : validation des acquis au travers d'un QCM

Maîtriser les techniques de réassurance
Identiier les trois modes de réassurance

–  Analyser les caractéristiques de la réassurance obligatoire : les traités
–  Étudier les principes de la réassurance facultative

Différencier les deux types de réassurance

–  La réassurance proportionnelle et non proportionnelle

Pratiquer la réassurance proportionnelle et mesurer ses avantages et inconvénients

–  Le traité en participation ou quote-part
–  Le traité en excédent de pleins ou surplus

Maîtriser les particularités de la réassurance non proportionnelle

–  L'engagement du réassureur et le risque
–  La prime de réassurance, mise en place et forme

Étude de cas : analyse des diverses techniques proportionnelles et non proportionnelles

Maîtriser le fonctionnement d'un plan de réassurance
–  Construire un programme de réassurance
–  Découvrir le plan de réassurance d'un assureur

Étude de cas : analyse du fonctionnement d'un programme de réassurance
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Analyser les clauses d'un contrat de réassurance
Déinir la nature juridique et la structure du contrat

–  Identiier les conditions générales et les conditions particulières
–  Reconnaître les clauses communes à tous les types de contrats

Intégrer les problématiques de cohérence des clauses dans le cadre d'un programme
de réassurance

–  Cerner les spéciicités liées au proportionnel et au non-proportionnel
–  Découvrir les différents types de clauses

Étude de cas : étude de contrats de réassurance

Délimiter la couverture de réassurance : les clauses de déinition
–  Apprécier les clauses de déinition du risque et du sinistre
–  Analyser les clauses d'exclusion

Test de connaissances : validation des acquis au travers d'un QCM

Étudier les principales clauses spéciiques des traités
Cerner les clauses communes aux différents traités de réassurance

–  Les clauses régissant la gestion comptable et inancière des contrats
–  Les clauses régissant les problèmes de conlit, les erreurs et les omissions

Analyser les principales clauses des traités proportionnels

–  Négocier une commission ixe ou variable
–  Cerner l'impact d'une clause de participation aux bénéices

Analyser les principales clauses des traités non proportionnels

–  Comprendre ce que l'on qualiie " d'aggregate " : franchise et limite du contrat
–  Utiliser la clause de reconstitution de garantie

Délimiter les clauses spéciiques aux XS à développement long

–  Reconnaître et appliquer la clause de stabilisation
–  Comprendre le besoin de clause de rente

Identiier le besoin de clauses spéciiques à certaines branches ou problématiques

Étude de cas : analyse des différentes clauses présentées

Intégrer la méthode statistique ou Burning Cost
La tariication d'un excédent de sinistre (XS) pour une branche à développement court

–  Le redressement de la statistique : inlation, évolution du portefeuille, couverture sur
rétention

–  Le Burning CostLes chargements, marge bénéiciaire et retour sur capital
–  Les clauses de reconstitution de garantie : approche simpliiée

Exercice d'application : tariication d'un traité XS incendie par risque

La tariication d'un XS pour une branche à développement long

–  L'actualisation et l'extrapolation des sinistres
–  La méthode Chain Ladder
–  La clause de stabilité
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–  Le calcul des produits inanciers

Exercice d'application : tariication d'un traité XS RC automobile

Les limites de l'approche statistique

Utiliser les méthodes probabilistes
–  L'intérêt de la méthode : tranches non travaillantes
–  La tariication selon le modèle Pareto / Poisson

Exercice d'application : tariication d'un traité XS incendie par risque (suite)

–  La tariication selon la loi log-normale
–  La modélisation de la charge de sinistre annuelle et la tariication de clauses spéciiques
–  La tariication marché : prix par véhicule pour les XS RC automobile

Exercice d'application : tariication d'un traité XS RC automobile

–  La tariication selon le proil de portefeuille

Exercice d'application : tariication d'un traité XS incendie par risque

–  La synthèse du cas sur la tariication d'un traité XS incendie par risque : choix des modèles

Maîtriser la tariication des événements naturels
–  La tariication sur la base de l'expérience sinistre
–  La tariication sur la base des expositions

Évaluer la qualité d'une tariication

Le contenu de ce programme peut faire l'objet d'adaptation selon les niveaux, prérequis et besoins des apprenants.

Modalités d’évaluation des acquis
Évaluation en 3 phases :

Pendant la formation : un bilan quotidien effectué par l'intervenant

À chaud : à la in de la formation, un bilan qualité pour mesurer l'atteinte des objectifs

À froid : à J +3 mois, une évaluation du transfert des acquis en situation professionnelle

Accessibilité de la formation
pagebreakavoidchecked="true";

Le groupe M2I s'engage pour faciliter l'accessibilité de ses formations. Toutes nos formations
sont accessibles aux personnes en situation de handicap : les détails de l'accueil des personnes
sont consultables sur la page Accueil Handicap

Modalités et délais d’accès à la formation
pagebreakavoidchecked="true";

Les formations M2I sont disponibles selon les modalités proposées sur la page programme.
Les inscriptions sont possibles jusqu'à 48 heures ouvrées avant le début de la formation.
Dans le cas d'une formation inancée par le CPF, ce délai est porté à 12 jours ouvrés.
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