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Développez vos talents
Certiiez vos compétences

Réglementation des marchés publics

Les marchés publics de défense et de sécurité
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Objectifs de formation
–  Identiier les spéciicités des règles d'achat relatives aux matériels et/ou équipements

relevant du secteur de la défense ou de la sécurité
–  Gérer le suivi administratif et inancier d'un marché de défense ou de sécurité

Modalités, méthodes et moyens pédagogiques
Équipe pédagogique :

Un expert de la thématique et une équipe pédagogique en support du stagiaire pour toute

question en lien avec son parcours de formation.

Techniques pédagogiques :

Alternance de théorie, de démonstrations par l'exemple et de mise en pratique grâce

à de nombreux exercices individuels ou collectifs. Exercices, études de cas et cas pratiques

rythment cette formation.

Ressources pédagogiques :

Un support de formation présentant l'essentiel des points vus durant la formation et proposant

des éléments d'approfondissement est téléchargeable sur notre plateforme

Prérequis
Connaissance et/ou pratique de la réglementation générale des marchés publics

Public concerné
Cadres, acheteurs et rédacteurs des services achats et marchés du ministère de la Défense

et du ministère de l'Intérieur, ainsi que les opérateurs économiques amenés à répondre

à de tels marchés

https://www.m2iformation.fr/M2I_CPF/formation-les-marches-publics-de-defense-et-de-securite/MP-6819229/
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Cette formation :
–  Est animée par un consultant-formateur dont les compétences techniques, professionnelles

et pédagogiques ont été validées par des diplômes et/ou testées et approuvées par l'éditeur
et/ou par M2I Formation

–  Bénéicie d'un suivi de son exécution par une feuille de présence émargée par demi-journée
par les stagiaires et le formateur.

 

Programme

1er jour

Appréhender les objectifs et enjeux des marchés publics de défense ou de sécurité

–  Le rappel du contexte français et européen des achats relevant du secteur de la défense
ou de la sécurité (TFUE et directive UE Défense de 2019)

–  Les livres I et III des parties législative et réglementaire du Code de la commande publique
–  Le champ d'application et les exclusions
–  La déinition d'un marché de défense ou de sécurité
–  Le renforcement de la BITDE (Base Industrielle et Technologique de Défense Européenne)
–  Les armes, munitions ou matériels de guerre au sens de l'article 346 du TFUE (art.

L 11131 CCP et directive 2009/81 du 13/07/09)
–  La loi du 6 mars 2012 relative à l'établissement d'un contrôle des armes morderne, simpliié

et préventif et le décret du 30 juillet 2013
–  La jurisprudence européenne et française
–  Les exclusions propres aux marchés de Défense et de sécurité

ÉTUDE DE CAS
À partir d'un contexte d'achat donné, évaluer l'opportunité de se référer au cadre
des marchés de défense ou de sécurité

Déinir ses besoins

–  La possibilité d'études et d'échanges préalables avec les opérateurs économiques (analyse
amont du marché fournisseurs)

–  Le respect des règles de la concurrence et des principes fondamentaux de la commande
publique

–  La déinition des spéciications techniques
–  La possibilité de transfert des droits de propriété intellectuelle
–  Le recours aux normes et/ou aux spéciications fonctionnelles
–  La référence possible aux écolabels (économie circulaire)
–  Le choix du cadre contractuel : marché ordinaire ou accord-cadre
–  Les marchés à tranches
–  L'allotissement : une possibilité
–  La référence aux documents généraux (ex : CAC Armement)
–  La durée des marchés: principe de la reconduction tacite

Maîtriser les procédures de passation des marchés

–  Les modalités d'appréciation des besoins en travaux, services et fournitures
–  L'appréciation des besoins dans un accord-cadre ou dans un partenariat d'innovation
–  Les seuils de passation et de publicité
–  Les procédures adaptées
–  Les procédures spéciiques aux prestations de services
–  Le choix entre la procédure d'appel d'offres restreint, la procédure négociée ou le dialogue

compétitif
–  Les procédures négociées sans avis de publicité ni mise en concurrence
–  La procédure de dialogue compétitif
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–  Les partenariats d'innovation et partenariats de défense ou de sécurité

2e jour

Sélectionner des candidats et choisir des offres

–  Les délais de réception des candidatures et des offres
–  La sélection des candidatures uniques et en groupement
–  Les modalités de vériication des conditions de participation
–  L'invitation des candidats sélectionnés
–  Le choix de l'offre
–  Le respect du secret Défense auprès des candidats et des sous-contractants
–  L'analyse des offres et le traitement des offres anormalement basses
–  L'attribution du marché public

Gérer la in de procédure

–  L'information des candidats et des soumissionnaires
–  La signature et la notiication du marché public
–  L'avis d'attribution
–  Le rapport de présentation

Suivre l'exécution des marchés publics

–  Les clauses de prix
–  La possibilité de prix provisoires
–  Les avenants
–  Les avances et acomptes
–  Le régime des paiements (la possibilité de clauses de paiement différé)
–  Les conséquences inancières de la résiliation
–  Les retenues de garantie
–  Les pénalités

Identiier les dispositions relatives aux sous-contrats

–  La distinction entre sous-contractant et sous-traitant
–  Les contrats présentant le caractère de sous-traités
–  L'obligation de présentation du ou des sous-traitants
–  Les seuils plancher de paiement direct
–  Les modalités du paiement direct du sous-traitant
–  Les dispositions applicables aux sous-contrats ne présentant pas le caractère de sous-traités
–  La possibilité pour le pouvoir adjudicateur d'imposer la présentation des sous-contractants
–  Les dispositions communes aux sous-contrats

Gérer les modiications des marchés publics en cours de contrat

–  Les modiications rendues nécessaires par des circonstances qu'un acheteur diligent
ne pouvait prévoir

–  Le remplacement du titulaire
–  L'impact des modiications non substantielles
–  Le plafonnement en pourcentage du montant des marchés

QUIZ sur l'ensemble des points du programme

ÉTUDE DE CAS
Savoir reconstituer un CCAP de marché de défense à partir d'un choix de clauses et
en prenant appui sur un exemple de CCTP

Le contenu de ce programme peut faire l'objet d'adaptation selon les niveaux, prérequis et besoins des apprenants.
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Modalités d’évaluation des acquis
Évaluation des acquis : Quiz avant la formation et après la formation pour mesurer les acquis, la

progression. Évaluation à chaud : À la in de la formation, un bilan qualité dématérialisé pour

mesurer l'atteinte des objectifs de la formation. Évaluation à froid : À J+3 mois, une e-évaluation

du transfert des acquis en situation professionnelle.

Accessibilité de la formation
pagebreakavoidchecked="true";

Le groupe M2I s'engage pour faciliter l'accessibilité de ses formations. Toutes nos formations
sont accessibles aux personnes en situation de handicap : les détails de l'accueil des personnes
sont consultables sur la page Accueil Handicap

Modalités et délais d’accès à la formation
pagebreakavoidchecked="true";

Les formations M2I sont disponibles selon les modalités proposées sur la page programme.
Les inscriptions sont possibles jusqu'à 48 heures ouvrées avant le début de la formation.
Dans le cas d'une formation inancée par le CPF, ce délai est porté à 12 jours ouvrés.
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